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INVESTOR DECK
Plataforma Source to Pay B2B 
que permite a los compradores 
digitalizar, de forma centralizada 
e integrada, su Gestión de Compras
con el objetivo de optimizar sus 
procesos y obtener ahorros relevantes.



R E S U M E N  E j e c u t i v o
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Oportunidad

Problemas detectados en
las empresas, a lo largo de 
20 años por la consultora
BuyPower:

• Visión pobre del mercado 
de proveedores.

• Baja digitalización de los
procesos de compras.

• Pérdida de know-how.

• Ausencia de sistema
de valoración
de proveedores.

• Baja implementación
de herramientas
de eProcurement.

Solución

Transformar la forma como
se gestionan las compras en
el mercado:

• Plataforma Source to Pay 
(S2P) asequible y de 
fácil uso.

• El Sourcing más potente 
del mercado.

• Digitalización de la 
Gestión de Compras, 
Ahorros relevantes que 
proporcionan un ROI 
casi inmediato.

Modelo de Negocio

Comercialización de una 
plataforma de SaaS en un 
mercado B2B con un rápido 
retorno de la inversión para 
los clientes. 

Dos líneas de 
comercialización:

• Ecommerce para la 
modalidad de pago 
por uso.

• Suscripciones
Mensuales/Anuales 
para el Plan Pro con las 
cuotas más asequibles 
del mercado.

Producto

Situación actual 
del producto:

• PolarRFX se encuentra
en uso por BuyPower
desde hace +2 años.

• Solo en 2022, 
+ 50 proyectos 
gestionados por la 
plataforma, + 30M€ 
capturados en ahorro.

• Reducción de  un 
promedio de 10% en 
categorías de costes
directos e indirectos.

Equipo

Contamos con un equipo
altamente capacitado y 
con experiencia en gestión
de compras y desarrollo
de software muy
comprometido con 
este negocio.

Mercado

Estamos en un mercado en
fuerte crecimiento:

• Solo en España, el
mercado de plataformas
de Procurement es de 
USD 129M. 

• A nivel Global, 
este mercado es 
>USD 6.6k millones y 
sigue creciendo muy
rápido (CAGR estimado
de 10,9% entre 2023 
y 2029).
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E l  p r o b l e m a  e n c o n t r a d o  — L A  O P O R T U N I D A D

El problema Las consecuencias La oportunidad

La mayoría de empresas tienen una visión limitada del 
mercado de proveedores y carecen de una estrategia 
sólida de sourcing. 

Pérdida de oportunidades.

PolarRFX dispone del proceso más avanzado de sourcing.

Posibilidad de mejorar hasta un 10% los costes de adquisición.

Procesos de compras costosos, ineficientes y 
con poca trazabilidad. 

Dificultad para realizar análisis y seguimiento adecuados.

La digitalización y automatización de los procesos de 
compra puede suponer hasta un 34% de los costes 
asociados a esta gestión. 

El conocimiento especializado en compras se concentra 
en un número reducido de personas. 

Riesgo de pérdida de conocimiento crítico al abandonar 
la empresa con serias consecuencias para la compañía.

Continuidad a las operaciones 
de nuestro negocio.

Evita la repetición de errores.

Evita problemas de calidad.

Conserva las best practices
de los departamentos.

Frustración de los empleados 
por no disponer de la 
información necesaria.

Beneficios de conservar el Know How de la compañía:

Las compañías carecen de un sistema estructurado para 
evaluar y seleccionar proveedores de manera efectiva.

Problemas de calidad y retrasos en la entrega.

Evitar la selección inadecuadas de proveedores. 

Evitar problemas de calidad de nuestro producto final. 
La no calidad puede suponer perdidas del 15% de nuestras ventas.

La mayoría de las plataformas tienen costes de 
implantación elevados y son complejas de utilizar.

Soluciones de sourcing poco efectivas para
categorías complejas.

Desde 600€ opción de pago por uso.

Desde 12.000€ Plan Pro.
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Baja digitalización de los 
procesos de compras

Baja implantación de 
herramientas de compras

Falta de sistema de 
valoración de proveedores

Perdida de know-how

Pobre visión del mercado 
de proveedores   

PolarRFX pone al alcance de cualquier empresa toda 
la potencia de nuestra plataforma de eProcurement:



N U E S T R O
P r o d u c t o

Con los 2 años en uso por BuyPower:

+ 50 proyectos 
gestionados

+ 30M€
ahorros capturados 

en el último año (2022)

↓12%
costes promedio compras 

directas e indirectas

Una completa y robusta 
plataforma Source to Pay (S2P)

Centrada en atender las necesidades de Gestión de 
Compras del mercado (compradores y proveedores)

Uso guiado (user-friendly)

Cuotas asequibles a los compradores

Sin coste al proveedor

B2B

SaaS

Rápida implementación y acceso

Fácilmente escalable

Análisis automático
de escenarios

Gestion de RFX

Automatización de 
rondas de licitación

Gestor de 
comunicaciones

Adjudicación

Valoración 360

Gestion de 
documentación

de calidad

Homologación de 
proveedores

Gestión contratos,
pedidos y facturas

Portal privado y 
marketplace de

proveedores
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Portal privado de 
proveedores

Gestión de proveedores 
organizados por 
categorías y 
localizaciones

Marketplace

Posibilidad de publicar 
RFX en nuestro 
Marketplace y 
acceder a miles de 
proveedores de todo 
el mundo

Gestor de 
comunicaciones

Registro de todas las 
comunicaciones con los 
proveedores en única 
plataforma manteniendo 
informado a todo
el equipo

Evaluación 360º

Evaluación continua 
de los proveedores 
mediante un sistema 
de Scorecard. Creación 
y gestión de planes 
de acción, teniendo 
en cuenta aspectos 
de Sostenibilidad y      
Riesgo Financiero

Gestión de 
certificados

Gestión y 
mantenimiento de los 
certificados de calidad 
necesarios para la 
homologación

Gestión de contratos, 
pedidos y facturas

C o m p l e t a  e  i n t u i t i v a  G E S T I Ó N  D E  P R O V E E D O R E S
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E L  S O U R C I N G
M á s  p o t e n t e  d e l  m e r c a d o
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Portal Privado y 
Marketplace (Público)

El cliente puede decidir el 
ámbito de sus licitaciones.

Formularios de 
prehomologación

Posibilidad de automatizar los 
procesos de homologación de 
proveedores gracias a los 
formularios de homologación 
y los planes de acción.

Escenarios de adjudicación 
automáticos y manuales

Escenarios automáticos 
adaptados a los criterios de  
cada cliente que facilitan la 
toma de decisiones.

Obtenga tarifas 
y cotizaciones de 
forma automática

Las licitacioness con PolarRFX
permiten no solo obtener tarifas 
si no también su aplicación al 
histórico de consumo del cliente.

Gestión de 
certificados de calidad

Gestión automatizada 
y centralizada de los 
certificados de calidad.

Uso de plantillas
de PolarRFX

Consultores expertos de BuyPower
han diseñado plantillas que 
automatizan licitaciones de 
cualquier categoría.

Generación de tarifa 
objetivo y automatización 
de segundas rondas

Proceso automatizado que 
permite optimizar el resultado 
de cada licitación.



NUESTRO MODELO
de negocio
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30% del volumen de negocio 
de Pago por Uso al PRO

Up selling

Implementacion media a 
partir de             

4.500€  

#Onboarding de proveedores.

#Revisión y optimización
de procesos.

#Formación a medida.

#Integración con el ERP

#Desarrollo de plantilla
Sourcing a medida.

Soporte al 
crecimiento y 

fidelización

Valor Añadido

Venta offline

#Sourcing Básico:

Acceso a la Plataforma con plantilla de la 
categoría disponible para lanzar y 
gestionar una licitación.

#Sourcing PRO: 

Más Servicio (plantilla personalizada y/o 
sourcing de proveedores para una
categoría en concreto

Pago por Uso

Venta online

one time

A partir de

600€  
Ticket medio 800€

Suscripciones mensuales o anuales: 

#Sourcing 

#Gestión de Proveedores

#Solución Completa:

Sourcing, Gestión de Proveedores, 
Contratos, Pedidos y Facturas

Recurrencia
Churn rate anual

Plan Pro

Venta offline

annual

A partir de

12.000€  
Ticket medio 20.000€



$ 13.8B*
Previsión de crecimiento del 
mercado global en 2029

T A M A Ñ O  D E L  M E R C A D O
d e  P l a t a f o r m a s  

d e  P r o c u r e m e n t

$ 6.6B*
Mercado global en 2022 

$ 2.6B**
Europa

$ 129M***
España

*Fuente: Fortune Business Insights**Fuente: Gran View Research***Fuente: Statista

Parte del mercado que 
PolarRX quiere alcanzar 
a finales del 3er año
>10% del mercado español actual $ 10.8M

Impacto positivo de Covid-19 en
la tendencia a la digitalización
de los procesos de compras.

Nuevas tendencias que favorecen 
el crecimiento del sector:

Control de la sostenibilidad 
(Agenda ESG)

Riesgo de los proveedores 
(Risk Management)

Aplicación de IA en los 
procesos de compras. 
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N U E S T R A
C o m p e t e n c i a

Nuestros competidores
• BIDDown, Itbid y Fullstep son 

competidores locales, españoles
y en equivalente nivel de madurez
de producto de PolarRFX.

• Después del año 2, estaremos
preparados para  competir con 
los competidores a nivel Global: 
Keelvar, Coupa, Jaggaer y 
SAP Ariba.

• La única del mercado en ofrecer
una plataforma de Sourcing 
potente en la modalidad de 
pago por uso, con la venta online.

• Una de las pocas plataformas
del mercado que ofrece un 
Marketplace de Proveedores
sin coste al proveedor. 

*Portal Privado de Proveedores, Gestión de Documentos de Calidad, Evaluación de Proveedores, Homologación de Proveedores, Publicación y gestión de RFQ, RFI y RFP, Gestión de Contratos, Pedidos y Facturas.

Pago por Uso
Suscripciones 

mensuales/
anuales

Venta de la 
plataforma 

online

Marketplace de 
Proveedores

Cotizaciones 
Complejas

Oferta de servicio 
de valor añadido 

(implementación)
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N U E S T R A  V E N T A J A
C o m p e t i t i v a

Diseñada por Compradores
para Compradores

PolarRFX ha sido diseñada 
aplicando la experiencia de 
más de 20 años de BuyPower
proporcionando servicios de 
consultoría en gestión de compras 
en cientos de empresas de todos 
los sectores.

1 Capacidades de Sourcing 
únicas en el mercado

PolarRFX es la única herramienta del 
mercado que resuelve completamente 
licitaciones de cualquier categoría
gracias a su capacidad de personalizar 
totalmente la tabla de oferta y por la 
capacidad de cotizar en tiempo real las 
ofertas recibidas, mostrando los mejores 
escenarios de contratación disponibles.

2

Pricing competitivo

Nuestro nivel de precios hace 
accesible nuestra plataforma a todo 
tipo de empresas con posibilidad de 
venta online (Pago por Uso) u offline 
(Plano PRO).

3 Portal Privado y acceso a 
nuestro Marketplace

Nuestros clientes pueden escoger 
publicar sus licitaciones en su portal 
privado de proveedores o hacerlas 
públicas en nuestro Marketplace
para obtener un mayor número de 
propuestas. Los proveedores pueden 
registrarse en el Marketplace y 
participar de las licitaciones sin coste.

4

Solución completa5
Proporcionamos una solución completa 
de Sourcing, Procurement y Gestión 
de Proveedores que da soluciones a 
empresas de cualquier sector y tamaño.
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ESTRATEGIA Go to Market
Social Media

#orgánico
#influencers (pago)

#Ads (pago) 

1

Tráfico de pago#googleads

2
Red de Partners Global

#Tecnológicos (integración con 

ERP):  SAP, Oracle, Microsoft

#Consultorías: 

Comercialización local y 

oferta de los servicios

de valor añadido.

5

Fuerza de
ventas propia

3 Cross-selling en

los proyectos de 

digitalización

de compras

#BuyPower

4

Promedio 31 leads calificados mensual (año 1)
Proporción Tráfico Orgánico/Pago: 1/5 (año 1)

PRO: 2 semanas
PPU: 1 semana

PRO: 1 mes

PRO: 3-4 meses
PPU: 3 semanas

Contacto Inicial1

Demo del Producto2

Activación período de prueba3

Contratación4

12

So
p

or
te

 y
 s

eg
u

im
ie

n
to

 p
or

 e
l e

q
u

ip
o 

d
e 

sa
le

s
M

A
IL

 –
W

H
A

TS
P

P
 -

TE
LÉ

FO
N

O 80%

—

25%

Pago por Uso (PPU)

90%

20%

60%

Plan PRO

Conversion Rate

PPU

20%
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(1er año)

Mayor tráfico
Digital
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TESTIMONIAL DE PROYECTO
PolarRFX

Trabajar con BuyPower ha sido una experiencia 
altamente provechosa.

Gracias a su metodología, expertise y la 
potencia de su plataforma de compras, 
PolarRFX, hemos conseguido importantes 
ahorros en la categoría de transporte.

Didac Rodríguez Casas
Director de Compras — Grupo Bimbo

“

Situación Inicial

• 19 centros logísticos repartidos por 
España y Portugal.

• Coste servicios de transportes 
realizados por terceros: 33M€.

• 32 proveedores.

• 360 rutas.

Solución Propuesta

• Consultores de BuyPower recorrieron 
todas las plantas de Bimbo y Donuts 
para caracterizar cada una de las rutas: 
trayecto, horarios, calidad de servicio, 
requerimientos especiales, etc.

• A través de PolarRFX se invitaron a la 
licitación más de 600 proveedores.

Resultados

Licitación, negociación e implantación 
en menos de 1,5 meses.

Bimbo Donuts obtuvo un ahorro en esta 
categoría de 3,68M€/año.

Reducción en el número de proveedores 
gestionados en la categoría.



T R A C C I Ó N

Módulo de Sourcing 
desarrollado y aprobado 
por BuyPower en uso 
hace +2 años.

1
Trust: +50 proyectos 
desarrollados sobre la 
plataforma, con +30M € 
de ahorros capturados por 
BuyPower y +8k proveedores 
en el Portal de Proveedores.

2
Desde julio’23 se ha 
empezado a compartir 
la plataforma con los 
clientes de BuyPower.

3

Todavía no hemos 
invertido en Marketing 
para la comercialización 
del producto.

4
En negociación partnerships con 
proveedores de integración ERP (SAP, 
Oracle, Microsoft), además de terceros 
de Sostenibilidad (Ecovadis) y Riesgo 
Financiero (eInforma) para enriquecer 
la Gestión de Proveedores.

5
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EBIT y Cash Flow positivos a partir del Año 2. 

%
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Año 1 Año 2 Año 3

Ventas (K €)  PPU + PRO 1.500 4.704 10.856

% Margen bruto 90% 92% 92%

EBIT (K €) -602 1.022 3.779

% EBIT -41% 22% 35%

Clientes PPU 75 155 295

Clientes Plan PRO 72 229 531

CoCs 10% 8% 8%

G&A 24% 11% 9%

S&M 40% 25% 22%

R&D 67% 34% 26%

sobre las 
ventas

P R E V I S I O N E S
d e  V e n t a s

1.500

4.704

10.856

-602
1.022

3.779

Ventas (en k €)

EBIT (en k €)

1.440 €
ARR

4.580€
ARR

10.620€
ARR

Año 1 Año 2 Año 3



1 2 3
Año Año Año

Sourcing inteligente (IA)

Asistente virtual (IA)

Conectores ERP (partners)

Análisis de Sostenibilidad 
y Risk Management

Go to Market en España

Estructurar equipo de I+D

Crear red de partners internacional

Inteligencia de producto

Catálogos

Homologación y Gestión de 
documentación inteligente (IA)

Expansión en España

Consolidar red de partners
internacional

Category Management (IA)

Gestión inteligente de pedidos 
y facturas (IA)

Consolidación en España

Presencia comercial en 
otros países

Clientes activos (Plano PRO) 72 229 531

Usuarios proveedores activos 10.400 (20% CAGR) 15.600 (50% CAGR) 31.200 (100% CAGR)

Equipo (Headcout) 30 49 72

ROADMAP
3 Años Vista
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N U E S T R O  E q u i p o

• 20 años dedicados a la Gestión 
de Compras

• Consultores expertos en todas 
las categorías de Compras.

• Una de las consultoras de más 
prestigio del sector en España.
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Ángel Villanueva
CEO & Founder

+30 años de experiencia de los 
cuales 20 en Consultoría de procesos 
de Compras

Álvaro Vega
Founder

+25 años de experiencia en posiciones 
de General Manager, Business 
Development y Project Management

Juan Manuel Fernández
CEO & Founder

15 años de experiencia en desarrollo 
de aplicaciones y productos SaaS 
en sectores variados de la 
administración pública y privada 
a nivel nacional e internacional. 

Lêda Felix
Product Manager

+10 años de experiencia en consultoría 
de negocios y gestión de productos 
tecnológicos (on-premise y SaaS) en 
empresas nacionales y multinacionales 
de sectores variados.

Cristóbal Ripoll
Founder

+30 años de experiencia en empresas 
multinacionales. Fundador de la 
startup SECURTEL. Emprendedor 
galardonado, miembro de juntas 
directivas, mentor y educador.
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E L  A P O R T E  D E  V A L O R  
D E  B U Y P O W E R ,  
i m p u l s a n d o  P o l a r R F X

BuyPower es una empresa líder en optimización de costes por su 
capacidad de implementar soluciones eficientes en la gestión de 
categorías que se traducen en importantes ahorros sostenibles.

Su orientación como aliado estratégico, su alto grado de 
especialización y las garantías cuantificables que ofrecen 
sus servicios, ha aportado bastante valor al desarrollo 
de la plataforma PolarRFX.

Inversor de PolarRFX y principal 
cliente de la plataforma desde 2021.

Consultora en el 
mercado desde

2003
clientes 
+400

proyectos en 
todo el mundo

+3000
negociados
+2M€



LA RONDA de Inversión

2,1M€
Inversión realizada por BuyPower

2018-2023

Traspaso de activos 
(Spin-Off)

BuyPower traspasa a IPS la propiedad 
del activo de la plataforma PolarRFX.

2,1M€
Esta ronda de inversión

IPS* trasmite a BuyPower:

600k
Euros

5%
Acciones

Licencia
Perpetua de uso

* International Procurement Solutions (IPS): empresa ya constituida que pasaría a ser la propietaria de PolarRFX.

PASADO PRESENTE FUTURO

Distribución promedio

10%

39%R&D Customer Success

22%Sales &
Marketing

G&A

Pago activos 29%
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¿ P O R  Q U É  A H O R A  E S  E L  M O M E N T U M  
p a r a  i n v e r t i r  e n  P o l a r R F X ?

Tamaño del 
mercado
Invierta en un gran 
mercado global (> USD 6.6k 
millones) y creciendo muy
rápido (CAGR estimado de 
10,9% entre 2023 y 2029).

Equipo
Contamos con un equipo
altamente capacitado y 
con experiencia en gestión
de compras y desarrollo
de software muy
comprometido con
este negocio.

Impacto
Queremos redefinir la 
forma como se gestiona
Sourcing en el mercado, 
convirtiéndonos en un 
estándar en este área.

1 2 3

Solución
PolarRFX ofrece una
solución única al mercado. 
Una plataforma SaaS 
completa y potente
con características
diferenciadoras.

Proyección
Nuestras previsiones de 
crecimiento indican un 
aumento significativo en los
ingresos en los próximos
años con una fuerte
proyección financiera.
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Navega hacia tu éxito
www.polarrfx.com

Avda. Cabrera, 36 | Edif. Torre d’Ara | 1ª planta – oficina 3

08302 Mataró | BARCELONA | Spain

Ángel Villanueva
CEO & Founder

T. +34 605 676 591
angel.villanueva@polarrfx.com


