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INVESTOR DECK

Plataforma Source to Pay B2B

gue permite a los compradores
digitalizar, de forma centralizada

e integrada, su Gestion de Compras
con el objetivo de optimizar sus
procesos y obtener ahorros relevantes.
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RESUMEN Ejecutivo

Oportunidad

Problemas detectados en
las empresas, a lo largo de
20 afos por la consultora
BuyPower:

+ Vision pobre del mercado
de proveedores.

» Baja digitalizacién de los
procesos de compras.

» Pérdida de know-how.

* Ausencia de sistema
de valoracién
de proveedores.

* Baja implementacion
de herramientas
de eProcurement.

Mercado

Estamos en un mercado en
fuerte crecimiento:

» Solo en Espafia, el
mercado de plataformas
de Procurement es de
USD 129M.

« A nivel Global,
este mercado es
>USD 6.6k millonesy
sigue creciendo muy
rapido (CAGR estimado
de 10,9% entre 2023
y 2029).

A

Producto

Situacion actual
del producto:

* PolarRFX se encuentra
en uso por BuyPower
desde hace +2 afos.

* Soloen 2022,
+ 50 proyectos
gestionados por la
plataforma, + 30M€
capturados en ahorro.

* Reducciéon de un
promedio de 10% en
categorias de costes
directos e indirectos.
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Modelo de Negocio

Comercializacion de una
plataforma de SaaS en un
mercado B2B con un rapido
retorno de la inversién para
los clientes.

Dos lineas de
comercializacion:

« Ecommerce para la
modalidad de pago
por uso.

» Suscripciones
Mensuales/Anuales
para el Plan Pro con las
cuotas mas asequibles
del mercado.

Solucién

Transformar la forma como
se gestionan las compras en
el mercado:

+ Plataforma Source to Pay
(S2P) asequible y de
facil uso.

» El Sourcing mas potente
del mercado.

» Digitalizacién de la
Gestion de Compras,
Ahorros relevantes que
proporcionan un ROI
casi inmediato.

ot
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Equipo

Contamos con un equipo
altamente capacitadoy
con experiencia en gestion
de compras y desarrollo
de software muy
comprometido con

este negocio.
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El problema encontrado — LA

El problema

Pobre vision del mercado
de proveedores

Baja digitalizaciéon de los
procesos de compras

Perdida de know-how

Falta de sistema de
valoracién de proveedores

Baja implantacion de
herramientas de compras

Las consecuencias

La mayoria de empresas tienen una vision limitada del
mercado de proveedores y carecen de una estrategia
soélida de sourcing.

Pérdida de oportunidades.

Procesos de compras costosos, ineficientesy
con poca trazabilidad.

Dificultad para realizar anélisis y seguimiento adecuados.

El conocimiento especializado en compras se concentra
en un numero reducido de personas.

Riesgo de pérdida de conocimiento critico al abandonar
la empresa con serias consecuencias para la compania.

Las compafias carecen de un sistema estructurado para
evaluar y seleccionar proveedores de manera efectiva.

Problemas de calidad y retrasos en la entrega.

La mayoria de las plataformas tienen costes de
implantacion elevados y son complejas de utilizar.

Soluciones de sourcing poco efectivas para
categorias complejas.

OPORTUNIDAD

La oportunidad

PolarRFX dispone del proceso mas avanzado de sourcing.

Posibilidad de mejorar hasta un 10% los costes de adquisicion.

La digitalizacion y automatizacion de los procesos de
compra puede suponer hasta un 34% de los costes
asociados a esta gestion.

Beneficios de conservar el Know How de la compafia:

o

Continuidad a las operaciones @ Conserva las best practices

de nuestro negocio. de los departamentos.

Evita la repeticion de errores. @ Frustracion de los empleados
por no disponer de la

Evita problemas de calidad. informacién necesaria.

Evitar la seleccion inadecuadas de proveedores.

Evitar problemas de calidad de nuestro producto final.
La no calidad puede suponer perdidas del 15% de nuestras ventas.

PolarRFX pone al alcance de cualquier empresa toda
la potencia de nuestra plataforma de eProcurement:

Desde 600€ opcidn de pago por uso.

Desde 12.000€ Plan Pro.



NUESTRO
Producto

Gestion de RFX GCestor de Valoracion 360 Homologacion de Gestion contratos,

Una completa y robusta == i)
plataforma Source to Pay (s2p)

B2B

& Centrada en atender las necesidades de Gestiéon de

Compras del mercado (compradores y proveedores) o [ i@ T e | e | e T ———
Fechas y Horas Estado de conversion de proveedores
® Uso guiado (user-friendly) °
Proveedores. Proveedores Mensajes. Pujas.
i a on intencion i i invitados interesados. pendientes enviadas
) . oxstom Py o san = * ? @
Cuotas asequibles a los compradores - . raton s x
Q Sin coste al proveedor Estado por proveedor
& Enviara 4 Re-enviar invitacion a
dd/MMyyyy - ddMMyyyy - - - - dd/MMYyyyy - dd/MMiyyyy
a a Transportista_3 polarrfxavf+tr3@gmail. com 09/11/2022 (hace 384 dias) Invitacién si si si 09/1172022 (hace 384 dias) * =
" plrtaocgamalion 51212 e 4k i anezomesndn e =
Transportista_9 polarrfxavf+trd@gmail. com 09/11/2022 (hace 384 dias) Invitacién Si si si 09/1172022 (hace 384 dias) * =
0 s . o . 2 Transportista_10 polarrxavistri0@gmailcom  09/11/2022 (hace 384 dias) Invitacion si si 09/11/2022 (hace 384 dias) o =
Rapida implementacion y acceso T s rratGoon B2 a0 ) s e e w
Transportista_4 polarrfxavf+tr4@gmail com 09/11/2022 (hace 384 dias) Invitacién si si si 09/11/2022 (hace 384 dias) * =
L. Transportista_5 polarbxavi+tr5@gmail.com 09/11/2022 (hace 384 dias) Invitacién si si si 09/11/2022 (hace 384 dias) - =
0 Fa C | | m e n te eSC a | a b | e Transportista_1 polarrixavf+tr1@gmail com 09/11/2022 (hace 384 dias) Invitacion Si Si Si 22/1112022 (hace 371 dias) * =
Transportista_7 polarrixavis+tr7@gmail. com 09/11/2022 (hace 384 dias) Invitacién si si Si 09/11/2022 (hace 384 dias) * =
Transportista_6 polarrixavf+tr6@gmail.com 09/11/2022 (hace 384 dias) Invitacion Si Si Si 09/1172022 (hace 384 dias) ® =
Mostrando 12 10 de 10 registros Anterior 1 Siguiente

® comunicaciones proveedores pedidos y facturas
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Gestion de
documentacion
de calidad

Automatizacion de
rondas de licitacion

Analisis automatico
de escenarios

Adjudicacion Portal privado y
marketplace de

proveedores

ihh = ©Ayudav e_}\ Demo PolaRFXv (@8 Angel Vilanuevav @ Espaiol v

Con los 2 afnos en uso por BuyPower:

ahorros capturados
en el dltimo ano (2022)

costes promedio compras
directas e indirectas

gestionados



Completa e intuitiva CESTION DE PROVEEDORES

Portal privado de
proveedores

Gestion de proveedores
organizados por
categoriasy
localizaciones

Marketplace

Posibilidad de publicar
RFX en nuestro

Marketplace y
acceder a miles de

proveedores de todo
el mundo

Gestor de
comunicaciones

Registro de todas las
comunicaciones con los
proveedores en Unica
plataforma manteniendo
informado a todo

el equipo

Evaluacion 360°

Evaluacion continua
de los proveedores
mediante un sistema
de Scorecard. Creacién
y gestion de planes

de accion, teniendo

en cuenta aspectos

de Sostenibilidad y
Riesgo Financiero

Gestion de contratos,
pedidos y facturas

Gestion de
certificados

Gestion y
mantenimiento de los
certificados de calidad
necesarios para la
homologacion




EL SOURCING
Mas potente del mercado
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Portal Privado y
Marketplace (Publico)

El cliente puede decidir el
ambito de sus licitaciones.

+ —
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Gestion de
certificados de calidad

Gestion automatizada

y centralizada de los
certificados de calidad.

3
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Generacion de tarifa
objetivo y automatizacion
de segundas rondas

Proceso automatizado que
permite optimizar el resultado
de cada licitacion.

Uso de plantillas
de PolarRFX

Consultores expertos de BuyPower

han disefado plantillas que
automatizan licitaciones de

cualquier categoria.

ICT 1

Obtenga tarifas
y cotizaciones de
forma automatica

Las licitacioness con PolarRFX
permiten no solo obtener tarifas
si no también su aplicacion al

histérico de consumo del cliente.

Formularios de
prehomologacion

Posibilidad de automatizar los
procesos de homologacioén de
proveedores gracias a los
formularios de homologacion
v los planes de accidn.

Escenarios de adjudicacion
automaticos y manuales

Escenarios automaticos
adaptados a los criterios de
cada cliente que facilitan la
toma de decisiones.



NUESTRO MODELO

de negocio

A partir de

12.000€

Ticket medio 20.000€

Pago por Uso

A partir de

600€

Ticket medio 800€

Suscripciones mensuales o anuales:

#Sourcing Q
S%

#Gestion de Proveedores Recurrencia

Churn rate anual

#Solucion Completa:

) Sourcing, Gestion de Proveedores,
Contratos, Pedidos y Facturas

Up selling

30% del volumen de negocio
de Pago por Uso al PRO

#Sourcing Basico:

& Acceso a la Plataforma con plantilla de la
categoria disponible para lanzary
gestionar una licitacion.

#Sourcing PRO:

& Mas Servicio (plantilla personalizada y/o
sourcing de proveedores para una
categoria en concreto

Valor Anadido

Implementacion media a
partir de

4.500€

#Onboarding de proveedores.

#Revision y optimizacion
de procesos.

#Formacién a medida.
#Integracion con el ERP

#Desarrollo de plantilla
Sourcing a medida.

Soporte al
crecimientoy
fidelizacion

PolarRFX

Publicar y gestionar 1 licitacion (RFQ/RFI) desde

PolarRFX

Marketplace Servicio Contacto Pricing

Sourcing Sourcing Sourcing
Basico Profesional Premium

600€ 1.400€ 4.500€

Contrata ahora Contrata ahora Contrata ahora

Soporte PolarRFX por apertura de ticket

para consultas de la licitacion por 6 meses

Acceso ala plantila de la categoria disponible

para aplicaciéon en el RFX

Onboarding en PolarRFX

de su licitacio

Creacién de una licitaci:

Asistencia en la gestion de la licitacion™

Asistencia en el andlisis de escenarios™

Acceso a las licitaciones premium, cotizando base

al histérico de consumo y

resultados de mercado!

jobteniendo los mejores




***Fuente: Statista **Fuente: Gran View Research *Fuente: Fortune Business Insights

de Plataformas
de Procurement s

Parte del mercado que
quiere alcanzar
a finales del 3er ano

>10% del mercado espafiol actual

Impacto positivo de Covid-19 en
@ la tendencia a la digitalizacion

de los procesos de compras. $ 129 M *k>k

Espafa

$2.6B**

Europa
@ Control de la sostenibilidad
(Agenda ESQ)

@ Riesgo de los proveedores

(Risk Management) $ 13.8B* $ 6.6B*

& Aplicaciéon de A en los L e
procesos de compras. Prevision de crecimiento del Mercado global en 2022

mercado global en 2029




NUESTRA
Competencia

Nuestros competidores

+  BIDDown, Itbid y Fullstep son
competidores locales, espafoles
y en equivalente nivel de madurez
de producto de PolarRFX.

»  Después del afio 2, estaremos
preparados para competir con
los competidores a nivel Global:
Keelvar, Coupa, Jaggaery
SAP Ariba.

-
JIHRFX
7JPOLAR
* LauUnica del mercado en ofrecer
una plataforma de Sourcing

potente en la modalidad de
pago por uso, con la venta online.

* Unade las pocas plataformas
del mercado que ofrece un
Marketplace de Proveedores
sin coste al proveedor.

10

Suscripciones Venta de la Cotizaciones Marketplace de Oferta de servicio
Pago por Uso mensuales/ plataforma Complejas Proveedores de valor afadido
anuales online (implementacion)

9 V) V) V)

FTIH»RFX
7JPOLAR 0

€9 Fullstep

Keelvar >

=%

I.\‘

INGGA=R-

O 0 0 0 0 0 o
O 06 0 0 o

o

SAP Ariba Q Q Q

*Portal Privado de Proveedores, Gestion de Documentos de Calidad, Evaluacion de Proveedores, Homologacion de Proveedores, Publicacion y gestion de RFQ, RFly RFP, Gestién de Contratos, Pedidos y Facturas.



NUESTRA VENTAJA
Competitiva

Disenada por Compradores
para Compradores

PolarRFX ha sido disefiada
aplicando la experiencia de

mas de 20 afios de BuyPower
proporcionando servicios de
consultoria en gestidén de compras
en cientos de empresas de todos
los sectores.

Pricing competitivo

Nuestro nivel de precios hace
accesible nuestra plataforma a todo
tipo de empresas con posibilidad de
venta online (Pago por Uso) u offline
(Plano PROQO).

Solucién completa

Proporcionamos una solucién completa
de Sourcing, Procurement y Gestion
de Proveedores que da soluciones a
empresas de cualquier sector y tamafo.

Capacidades de Sourcing
Unicas en el mercado

PolarRFX es la Unica herramienta del
mercado que resuelve completamente
licitaciones de cualquier categoria
gracias a su capacidad de personalizar
totalmente la tabla de oferta y por la
capacidad de cotizar en tiempo real las
ofertas recibidas, mostrando los mejores
escenarios de contratacion disponibles.

Portal Privado y acceso a
nuestro Marketplace

Nuestros clientes pueden escoger
publicar sus licitaciones en su portal
privado de proveedores o hacerlas
publicas en nuestro Marketplace
para obtener un mayor numero de
propuestas. Los proveedores pueden
registrarse en el Marketplace y
participar de las licitaciones sin coste.

mn
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Contacto Inicial
Promedio 31 leads calificados mensual (afo 1)

Proporcion Trafico Organico/Pago: 1/5 (afio 1)

Demo del Producto

PRO: 2 semanas

PPU:1semana

Activacién periodo de prueba

PRO: 1 mes

° Contrataciéon

PRO: 3-4 meses
PPU: 3 semanas

ESTRATEGIA Co to Market
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Conversion Rate
Plan PRO Pago por Uso (PPU)

90%  80%

20% —

60%  25%

CPL

300€

(ler ano)
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‘ lTrabajar con BuyPower ha sido una experiencia
altamente provechosa.

Gracias a su metodologia, expertise y la
potencia de su plataforma de compras,
PolarRFX, hemos conseguido importantes
ahorros en la categoria de transporte.

Didac Rodriguez Casas

TESTIMON IAL DE pROYECTO Director de Compras — Grupo Bimbo BlMBo
PolarRFX |
i QA+ —
A= Tl 2
Situacién Inicial Solucién Propuesta Resultados

« 19 centros logisticos repartidos por
Espanay Portugal.

« Coste servicios de transportes
realizados por terceros: 33M€.

e 32 proveedores.

360 rutas.

Consultores de BuyPower recorrieron
todas las plantas de Bimbo y Donuts

para caracterizar cada una de las rutas:

trayecto, horarios, calidad de servicio,
requerimientos especiales, etc.

A través de PolarRFX se invitaron a la
licitacion mas de 600 proveedores.

@ Licitacion, negociacion e implantacion
en menos de 1,5 meses.

® Bimbo Donuts obtuvo un ahorro en esta
categoria de 3,68M<€/afo.

® Reduccion en el nimero de proveedores
gestionados en la categoria.

13



TRACCION
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Mddulo de Sourcing
desarrollado y aprobado
por BuyPower en uso
hace +2 anos.

Todavia no hemos
invertido en Marketing
para la comercializacion
del producto.

Trust: +50 proyectos
desarrollados sobre la
plataforma, con +30M €

de ahorros capturados por
BuyPower y +8k proveedores
en el Portal de Proveedores.

En negociaciéon partnerships con
proveedores de integracion ERP (SAP,
Oracle, Microsoft), ademas de terceros
de Sostenibilidad (Ecovadis) y Riesgo
Financiero (elnforma) para enriquecer
la Gestion de Proveedores.

Desde julio'23 se ha
empezado a compartir
la plataforma con los
clientes de BuyPower.




PREVISIONES
de Ventas

15

Ano 1 Ano 2 Ano 3

Ventas (K€) PPU + PRO 1.500 4704 10.856
% Margen bruto 90% 92% 92%
EBIT (K€) -602 1.022 3779
% EBIT -41% 22% 35%
Clientes PPU 75 155 295
Clientes Plan PRO 72 229 53]
CoCs 10% 8% 8%

% G&A 24% 1% 9%
sobre las S&M 40% 25% 22%
ventas R&D 67% 34% 26%

EBIT y Cash Flow positivos a partir del Ao 2.

O 1440 €

O 4580€

O 10.620€

mVentas (en k€)
mEBIT (en k€)



ROADMAP
3 Anos Vista

Sourcing inteligente (I1A)
Asistente virtual (IA)
Conectores ERP (partners)

Analisis de Sostenibilidad
vy Risk Management

Go to Market en Espana
Estructurar equipo de I+D
Crear red de partners internacional

Aho

16

Clientes activos (piano PRO)

Usuarios proveedores activos

EC]UipO (Headcout)

@ Inteligencia de producto
@ Catalogos

© Homologacion y Gestion de
documentacion inteligente (IA)

@ Expansion en Espana

@ Consolidar red de partners
internacional

Aho

@ Category Management (1A)

@ Gestion inteligente de pedidos
y facturas (I1A)

@ Consolidacion en Espafna

© Presencia comercial en
otros paises

Afo

1

72

10.400 (0% caGR)

30

229

15.600 (50% cAGR)

49

53]

31.200 (100% CAGR)

72



NUESTRO Equipo

Angel Villanueva
CEO & Founder

+30 afos de experiencia de los

cuales 20 en Consultoria de procesos
de Compras

@ SIEMENS IDOM renfe

17

Juan Manuel Fernandez
CEO & Founder

15 anos de experiencia en desarrollo
de aplicaciones y productos SaaS
en sectores variados de la
administracion publica y privada

a nivel nacional e internacional.

VY eurecat anwv

Alvaro Vega
Founder

+25 anos de experiencia en posiciones
de General Manager, Business
Development y Project Management

esade SIEMENS € PROSEGUR qggreko

Léda Felix
Product Manager

+10 anos de experiencia en consultoria
de negocios y gestion de productos
tecnoldgicos (on-premise y SaaS) en
empresas nacionales y multinacionales
de sectores variados.

NIVERSITATsr FRERR
Fmann @rotvs & SRR

Cristébal Ripoll

Founder

+30 afos de experiencia en empresas
multinacionales. Fundador de la
startup SECURTEL. Emprendedor
galardonado, miembro de juntas
directivas, mentor y educador.

UBIESE SIEMENS (QLebvance OSRAM

77»BUY
s JPOWER

cost optimization experts

» 20 anos dedicados a la Gestion
de Compras

+ Consultores expertos en todas
las categorias de Compras.

* Unadelas consultoras de mas
prestigio del sector en Espana.




77»BUY 4 ZLREX
ER

cost optimization experts

7/POLAR

EL APORTE DE VALOR
DE BUYPOWER,
Impulsando PolarRFX

18

Consultora en el
mercado desde

2003 +400

clientes

Inversor de PolarRFX y principal
cliente de la plataforma desde 2021.

BuyPower es una empresa lider en optimizacion de costes por su
capacidad de implementar soluciones eficientes en la gestion de
categorias que se traducen en importantes ahorros sostenibles.

Su orientacion como aliado estratégico, su alto grado de
especializacion y las garantias cuantificables que ofrecen
sus servicios, ha aportado bastante valor al desarrollo

de la plataforma PolarRFX.

+35000 +2M€

proyectos en negociados
todo el mundo
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2018-2023

2,IM€

Inversion realizada por BuyPower

W

Traspaso de activos
lg‘ (Spin-Off)
—~——

BuyPower traspasa a IPS la propiedad
del activo de la plataforma PolarRFX.

IPS* trasmite a BuyPower:

® Licencia
Perpetua de uso

® 600k ©®© 5%

Euros Acciones

LA RONDA de Inversion

2,IM€

Esta ronda de inversion

* International Procurement Solutions (IPS): empresa ya constituida que pasaria a ser la propietaria de PolarRFX.

Distribucién promedio

R&D Customer Success 39%

Sales &
Marketing

22%



.POR QUE AHORA ES EL MOMENTUM
para invertir en PolarRFX?

Tamano del
mercado

Invierta en un gran
mercado global (> USD 6.6k
millones) y creciendo muy
rapido (CAGR estimado de
10,9% entre 2023 y 2029).

2
Equipo

Contamos con un equipo
altamente capacitadoy
con experiencia en gestion
de compras y desarrollo
de software muy
comprometido con

Impacto

Queremos redefinir la
forma como se gestiona
Sourcing en el mercado,
convirtiéndonos en un
estandar en este area.

este negocio.

4 5

Solucién Proyeccion

Nuestras previsiones de
crecimiento indican un
aumento significativo en los
ingresos en los proximos
anos con una fuerte
proyeccion financiera.

PolarRFX ofrece una
solucidon Unica al mercado.
Una plataforma SaaS
completa y potente

con caracteristicas
diferenciadoras.




Navega hacia tu éxito i’; RFX

7JPOLAR . www.polarrfx.com

Angel Villanueva
CEO & Founder

T. +34 605 676 591
angel.villanueva@polarrfx.com

Avda. Cabrera, 36 | Edif. Torre d'Ara | 1° planta — oficina 3
08302 Mataré | BARCELONA | Spain




